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Freddy Hüsser Digital Marketing
Seit 2016: 400+ KMUs betreut & vermarktet
Seit 2020: Dozent für Digital Marketing (BFH & HSO)
Seit 2021: Fokus auf Google & LinkedIn
Seit 2022: Referent für Digitales KMU Marketing
Seit 2023: Kurse in Marketing Allg., Google & LinkedIn



Mögliche Ziele, die du mit
LinkedIn erreichen kannst:

Als Expert:in positionieren
Reichweite generieren
Netzwerk aufbauen
Bekanntheitsgrad erhöhen
Kunden gewinnen
Neuen Job finden
Neue Mitarbeiter finden
u.v.m.



Sozial heisst von Mensch zu Mensch
Sozial heisst Geben & Nehmen
Sozial heisst Beziehungsaufbau
Sozial heisst regelmässige Kommunikation
...

LinkedIn = Social Media = Sozial

Sozial heisst nicht Verkaufen, sondern Mehrwert schaffen.

Um Ziele mit LinkedIn zu erreichen,
musst du das verinnerlichen:



Aufbau von LinkedIn



LinkedIn Feed

Miniatur
deines
Profils

Dein
Unternehmungs-

profil

Deine Events,
Gruppen,
Hashtags

Werbe-
anzeigen

LinkedIn 
News

Eigenen Beitrag schreiben

Menü: Netzwerk, Jobs, Nachrichten, Mitteilungen, Profil, EinstellungenLinkedIn Suche



Persönliches Profil Unternehmungs Profil



Profil für Kommunikation
Profil für Netzwerkaufbau
Profil für Interaktion
Profil ohne Werbung

Persönliches Profil



Profil zur Vollständigkeit
Profil um professionell zu sein
Profil für allgemeine Infos
Profil für Werbung

Unternehmungs Profil



Mit LinkedIn können wir uns
im Markt positionieren



+

LinkedIn funktioniert wie gesagt
von Mensch zu Mensch am
besten.

Wir vernetzen uns lieber mit
Menschen als mit Unternehmen.

Wir lesen lieber Beiträge von
Menschen als von Unternehmen.



als Unternehmer:in
als Arbeitgeber
als Mitarbeiter 

Positionieren heisst, dass wir der
Welt zeigen, wofür wir stehen
und welche Qualitäten wir haben.



Social Selling Index (SSI)

Dein SSI gibt dir eine Einschätzung, wie
du aktuell von LinkedIn wahrgenommen
wirst.



deine digitale Verkaufslandingpage
dein digitaler CV
dein digitales Netzwerk
dein digitales Schaufenster
deine digitale Visitenkarte

Das Profil auf Linkedin ist nicht nur ein
Social Media Profil, sondern

Persönliches Profil



Persönliches Profil teilen



Wir positionieren uns
durch Aktivität



Content
Content, auf Deutsch Inhalt ist Teil der Aktivität. 

Content bedeutet nichts weiter, als dass wir “Inhalte veröffentlichen
& damit einen Mehrwert schaffen für andere Nutzer”

Aktivität
Alle digitalen Kanäle funktionieren bloss, weil die Nutzer
der Kanäle aktiv sind. Diese aktiven Nutzer werden vom
Kanal belohnt durch Reichweite, Interaktion (u.a. Likes) und
schliesslich Bekanntheit.



Warum überhaupt Content?

die Informationsüberflutung riesig ist
wir dadurch abgestumpft sind gegen Werbung = Filter
wir dadurch Expertenstatus aufbauen können
weil dadurch Beziehungen aufgebaut werden und 
und Kund:innen, Arbeitnehmer:innen & Jobs resultieren 

Weil 



Eigene Beiträge

Eigener Gedanke
Eigener Text
Eigenes Bild

LinkedIn schätzt eigene Gedanken, weil diese
bringen das Netzwerk vorwärts und bringen
Mehrwert für alle.



Kommentare

Fremder Beitrag
Eigener Gedanke
Eigener Text

Kommentare sind eigene Gedanken in
fremden Beiträgen. 



Teilen

Fremder Beitrag
Eigener Gedanke
Eigener Text

Geteilt wird zwar im eigenen Profil, aber der Inhalt ist
von jemand anderem.



Netzwerkaufbau Basics



Netzwerk via Content &
Interaktion

Guter Content führt zu mehr “Likes”, “Shares” &
“Kommentare” = Mehr Reichweite & Netzwerk



Proaktiv Netzwerk vergrössern

Zielgruppen finden via LinkedIn
Filterfunktion
Folgen oder vernetzen
Vernetzung mit oder ohne
Nachricht

Weil die Nachricht meist auch
von Verkäufern genutzt wird...



Netzwerkaufbau via Gruppen

Gruppen finden mit Zielgruppen
Folgen oder vernetzen
Kommentieren
Beiträge für die Gruppe erstellen



Netzwerkaufbau via
Sales Navigator (SN)

SN ist ein Leads-Tool von LinkedIn
Bessere Filter & Suchen
Leads können gespeichert werden
Interaktion nur mit Leads



Netzwerkaufbau via Sales
Navigator & Automationen

LinkedIn Serienbrief
Automatisiert mit Zielgruppe vernetzen
Automatisiert Direktnachrichten an das
eigene Netzwerk senden (z.B. Webinar-
Einladungen oder Downloads, etc.)



Zusammenfassung

Mit LinkedIn kannst du dich durch Aktivität als
Expert:in positionieren
Mit LinkedIn kannst du dein Netzwerk in der
Zielgruppe gezielt erweitern & direkt ansprechen
(Kunden, Arbeitgeber, Arbeitnehmer)
Mit LinkedIn kannst du deine Ziele erreichen:

Kundengewinnung 
Mitarbeitergewinnung 
Job finden



+41 77 498 78 35
hallo@freddyhuesser.ch

Möglichkeiten besprechen?

Bei Fragen stehen wir dir
gerne jederzeit zur Verfügung.

mailto:hallo@freddyhuesser.ch

