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Webinar #3: LinkedIn
So wirst du als Expert:in
wahrgenommen



Freddy Hüsser Digital Marketing
Seit 2016: 400+ KMU betreut & vermarktet
Seit 2020: Dozent für Digital Marketing (BFH & HSO)
Seit 2021: Fokus auf Google & LinkedIn
Seit 2022: Referente für zeiteffizientes Marketing
Seit 2023: Diverse Kursformate für KMU



A B



Warum nicht hier?



Expert:in
Vertrauenswürdig
Kund:innen fahren weiter
Weniger Diskussionen
Wiedererkennung ist höher
Weiterempfehlung viel höher
Kann mehr verlangen



TRUST





Social Selling Index

Dein SSI gibt dir eine Einschätzung, wie du
aktuell von LinkedIn wahrgenommen wirst.



LinkedIn Profile auf hohem Niveau



Was macht ein guter
Handwerker automatisch, wenn
er ein Kundengespräch führt?



...erklärt die verschiedenen Holzarten

...erzählt vom Endergebnis

...zeigt Fotos von ähnlichen Produkten

...erzählt über die Machart

...erklärt sein Vorgehen

...gibt ein Muster ab

...

Er oder Sie...



Er oder sie erzählt ohne zu
Verkaufen.



Aber wenn ich das alles verrate,
dann benötigen die Kunden
mich nicht mehr.



Falsch! 

Es existiert ohnehin alles im Internet. 

Wenn wir unser Wissen nicht weitergeben
und Vertrauen aufbauen, tut es jemand

anders.



Vertrauen durch Inhalte
Stories Wissen Webinar Kunden Alltag Umfragen



Vertrauen durch Regelmässigkeit



Vertrauen durch Interaktion



Vertrauen durch Netzwerk

Mehr ist MEHR,Mehr ist MEHR,  
aber gewusst WER.aber gewusst WER.



Vertrauen durch Netzwerk

Expert:in zur Stärkung der Karriere
Netzwerk innerhalb der Branche

Expert:in zur Kundenakquise
Netzwerk innerhalb der Zielgruppe



Diese & weitere
Folien zum Download



Marketing Basics (ausverkauft)
SEO Basics
LinkedIn Basics

Praxis-Kurse: Neue Termine im Oktober

Virtuelle Kaffeepause

Keine Lust auf Do it Yourself?


